Conversando

sobre
EVASAO...



2010

« 1.200M Ingressantes que
abandonaram o0s estudos durante a
jornada académica

« R$ 24.800 bi media de receita que as
IES deixaram de arrecadar no mesmo
periodo

Fonte: Disrupgao do Marketing para instituicoes de ensino

Ve - (2010)
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DESAFIOS DA UNIVERSIDADE

1. QUEDA DE CONCLUINTES DO ENSINO
MEDIO

2. CUSTO ELEVADOS PARA CAPTACAO
3. EVASAO E INADIMPLENCIA CRESCENTES

4. CADA 10 INGRESSANTES APENAS 4
CONCLUINTES

5. DE ALUNQOS, PARA DESEMPREGADOS
6. PERDA DE PRESTIGIO DO DIPLOMA

tMé-



EVASAO!!

« SOMENTE PROBLEMAS FINANCEIROS??
 TAXA DE DESENCANTO!!

« A EVASAO NA UNIVERSIDADE PUBLICA!

tMé-



MUNDO DO TRABALHO: O
FUTURO

» Era do emprego: “O Relogio de Ouro”

» Empregabilidade: Competéncias para
emprego em mais de 1 empresa

« Trabalhabilidode: gerando renda em
diferentes atividades
empreendedorismo

CM. 10



Organizacees Hibridas
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Universidade
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DISRUPCAO NA AREA

ACADEMICA

Soft Skills

Competéncias de mercado

Micro certificacoes

Pedagogia “Maker”

Professor mentor

Plano de carreira/Long life Learning
Educacdo Mobile/EAD

Hibrido

. Aluno Nno centro do processo: customer
centricity

VOO NOO AWM=
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LIFE LONG LEARNING
EO
NOVO PLANO DE
CARREIRA

oVLRE



O NOVO MODELO
DISRUPCAO: A UNIVERSIDADE EMPREENDEDORA

Qualidade

Infraestrutura

Parque tecnoldgico

Ecossistem Internacionali Intercambio
a favoravel zagdo Publicagcoes e citacoes
int . .
. Capital Orcamento
inserida
Postura empreendedora
discente
. Cultura —
UNIVERSIDADE Comurjldf:de Empreende Posfura empreendedora
EMPREENDEDORA académica dora T
Disciplinas de
empreendedorismo

Desenvolve
q .
. Pesquisas

Inovagado Patentes

‘> Sociedade Proximidades IES-Empresa

_ Redes
Extensao
Projetos de Extensao

CM. 14



UNIVERSIDADE

DA MELHORIA CONTINUA

- PARA MUDANCAS DISRUPTIVAS

oVLRE



HIGH TECH??
HIGH TOUCH!!

Ou

CONQUISTA DE MENTES E
CORACOES

CM. 16



TRANSFORMANDO ALUNOS
EM FAS

 LOVEMARK!!

+ LEALDADE ALEM DA RAZAO

leyl. 17
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A ESTRATERIA
D0 MOTOR 2

COMO TORNAR A INOVAGAOD
PARTE DO DIA A DIA DO SEU NEGGCID

José Salibi Neto

Sandro Magaldi



Motor 1

 Negocio principal ATUAL

 Melhoria CONTINUA dos processos

- REDUCAO deriscos

FOCO: MAXIMA EFICIENCIA OPERACIONAL

Motor 2

- Representa projetos futuros e novos negocios sempre
 Novos fluxos de receitas

« Mercados em crescimento

 Novos servicos e produtos em mercados novos ou existentes

« Gestao baseada na AGILIDADE, maior propensao do RISCO,
ORIGINALIDADE e estrutura FINANCEIRA especifica

FOCO: BUSCA POR INOVACAO QUE GARANTIRAO O FUTURO DO
NEGOCIO
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